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Indonesia menjadi negara yang terjangkit wabah pandemi yang melanda
di seluruh dunia. Wabah pandemi ini sangat cepat dalam menyebar ke lapisan
masyarakat. Dari usia balita, remaja, dewasa maupun lanjut usia. Pandemi ini



sangat menyiksa masyarakat, Salah satunya usaha UMKM yang sedang berjalan
di Desa Sidomukti Kecamatan Kraksaan.

Pelaku UMKM di Desa Sidomukti rata-rata mengalami kerugian.
Sehingga menyebabkan usaha UMKM mengalami kerugian yang sangat besar.
Dengan seringnya merugi dan kurang baik dalam mengelola laba pelaku UMKM
kehabisan modal yang menuntut mereka untuk meminjam modal ke lembaga
keuangan yang ada di Desa Sidomukti. Pendirian BMT NU Kota Kraksaan ini
berangkat dari keprihatinan anggota PCNU Kota Kraksaan terhadap sektor
keuangan yang berjalan selama ini. Selain itu, terdapat banyak lembaga keuangan
konvensional. Faktor lain yang mendukung berdirinya lembaga tersebut adalah
keinginan dan harapan PCNU agar BMT NU Kota Kraksaan dapat memberikan
pelayanan yang maksimal kepada warga NU, terutama nahdiyin di Kabupaten
Probolinggo.
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