
12 
 

BAB I  

PENDAHULUAN 

A. Latar Belakang 

Di zalmaln yalng semalkin modern ini, persalingaln dallalm bidalng 

ekonomi sudalh salngalt teralsal. Setialp perusalhalaln pun dituntut untuk dalpalt 

menjallalnkaln perusalhalalnnyal dengaln salngalt balik. Tentunyal paldal semua l 

perusalhalaln malnufukaltur perhitungaln bialyal produksi salngalt diperhaltikaln, 

bialyal produksi merupalkaln sallalh saltu balgialn dalri Lalngkalh Lalngkalh intern 

yalng dilalkukaln perusalhalaln dallalm usalhal meningkaltkaln efisiensi, 

pengendallialn bialyal terutalmal halrus diselalralskaln terhaldalp tujualn yalng 

diinginkaln oleh perusalhalaln, sallalh saltu tujualn yalng diinginkaln oleh 

perusalhalaln aldallalh memperoleh lalbal yalng malksimall dengaln mengelualrkaln 

bialyal yalng serendalh-rendalhnyal, oleh kalrenal itu untuk mengendallikaln bialya l 

produksi perusalhalaln berhalralpalkaln mendalpaltkaln lalbal yalng besalr.1 

Bialyal produksi merupalkaln saltu bebaln yalng dikelualrkaln oleh 

perusalhalaln dallalm menghalsilkaln produk altalu jalsal yalng bermalnfalalt balgi 

malnusial. Proses perhitungaln bialyal produksi dallalm perusalhalaln merupalkaln 

hall penting kalrenal dallalm melalkukaln proses produksi tentunyal alkaln 

mengelualrkaln bialyal yalng besalr, bialyal-bialyal yalng halrus ddiperhitungkaln 

dialntalralnyal bialyal balhaln balku, bialyal tenalgal kerjal lalngsung, daln bialya l 

 
1 Ahmad, Firdaus dan Wasilah. Akuntansi Biaya. (Jakarta : Salemba Empat, 2012), 1 
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overheald palbrik, ketigal unsur bialyal tersebut merupalkaln informalsi yalng 

diperlukaln menghitung halrgal pokok produksi.2 

Halrgal pokok produksi merupalkaln komponen terpenting untuk 

menilali tingkalt keberhalsilaln sualtu perusalhalaln. Menurut Mulyaldi  

mengungkalpkaln balhwal halrgal pokok produksi altalu yalng sering disebut 

halrgal pokok aldallalh pengorbalnaln sumber ekonomi yalng diukur dallalm 

saltualn yalngtelalh terjaldi altalu kemungkinaln terjaldi untuk memperoleh 

keuntungaln. Perhitungaln halrgal pokok dilalkukaln dengaln menjumlalhkaln 

seluruh unsur bialyal produksi, sedalngkaln halrgal pokok produksi per unit 

ditentukaln dengaln membalgi seluruh totall bialyal produksi dengaln volume 

produksi yalng ihalsilkaln altalu yalng dihalralpkaln alkaln dihalsilkaln. Calral seperti 

ini yalng halrus digunalkaln alpalbilal berhubungaln dengaln prinsip alkuntalnsi, 

mempengalruhi,balik jumlalh halrgal pokok produk malupun calral penyaljialnnya l 

dallalm lalporaln rugi lalbal. 

Metode halrgal pokok proses mempunyali peralnaln yalng penting 

dallalm penetalpaln halrgal pokok produksi dengaln memperhitungkaln halrga l 

pokok per depalrtemen. Metode halrgal pokok proses aldallalh metode 

pengumpulaln halrgal pokok (bialyal produksi) yalng berdalsalrkaln proses altalu 

depalrtemen untuk periode tertentu, Menentukaln halrgal pokok proses dallalm 

perusalhalaln memerlukaln perhitungaln bialyal produksi per saltualn produk yalng 

 
2 Kristina Tri Wulandari, Pengaruh Penentuan Harga Jual Dan Biaya Promosi Terhadap 

Volume Penjualan Pada Perusahaan Kapas Putih Di Klaten, (Skripsi), (Surakarta: Universitas 

Muhamadiyah Surakarta, 2006), 1.  
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dihalsilkaln oleh depalrtemen, menghitung bialyal per saltualn produk 

diperlukaln penetalpaln unitekuivallen. Unit ekuivallen dipengalruhi oleh 

jumlalh produk yalng dikirim kedepalrtemen selalnjutnyal altalu ke gudalng, 

tingkalt penyelesalialn produk dallalm proses paldal alkhir periode  aldal altalu 

tidalknyal produk hilalng dallalm proses. 3 

Kegialtaln produksi merupalkaln sallalh saltu alktivitals ekonomi yalng 

salngalt menunjalng selalin kegialtaln konsumsi. Talnpal kegialtaln produksi, 

malkal konsumen tidalk alkaln dalpalt mengkonsumsi balralng daln jalsal yalng 

dibutuhkalnnyal. Dallalm kehidupaln sehalri-halri, alpalbilal kital mendengalr kaltal 

produksi, malkal yalng terbalyalng di pemikiraln kital aldallalh sualtu kegialtaln 

besalr yalng memerlukaln perallaltaln yalng serbal calnggih, sertal menggunalkaln 

ribualn tenalgal kerjal untuk mengerjalkalnnyal, sebenalrnyal dugalaln tersebut 

tidalk benalr, produksi alrtinyal kegialtaln menalmbalh nilali gunal saltu balralng 

altalu jalsal untuk keperlualn oralng balnyalk.4 Paldal salalt kebutuhaln malnusial 

malsih sedikit daln sederhalnal, kegialtaln produksi daln konsumsi sering kalli 

dilalkukaln sendiri, yalitu seseoralng memproduksi untuk memenuhi 

kebutuhalnnyal sendiri. Nalmun seiring dengaln berjallalnnyal walktu daln 

semalkin beralgalmnyal kebutuhaln seseoralng talpi jugal diikuti dengaln 

keterbaltalsalnnyal sumber dalyal, malkal seseoralng tidalk lalgi memproduksi 

 
3 Sukarno Dewantoro, Strategi Penetapan Harga Pada PT Madubaru Bantul, (Tugas 

Akhir), (Yogyakarta: Universitas Negeri Yogyakarta, 2015), 1   
4 M. Nur Rianto Al Arif, Euis Amalia, Teori Mikro Ekonomi (Suatu Perbandingan 

Ekonomi Islam dan Ekonomi Konvensional), (Jakarta : Kencana Prenadamedia, 2010), 148.   
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sendiri balralng daln jalsal yalng dibutuhkalnnyal, sehinggal ial membutuhkaln 

pihalk lalin untuk memproduksi alpal yalng menjaldi kebutuhaln.  

Dallalm alktifitals produksinyal, produsen mengubalh berbalgali falctor 

produksi menjaldi balralng daln jalsal. Berdalsalrkaln hubungalnnyal dengaln 

tingkalt produksi, falktor produksi dibedalkaln menjaldi falktor produksi tetalp 

(fixed input) daln valrialbel (valrialble input). Falktor produksi tetalp aldallalh 

falktor produksi yalng jumlalh penggunalalnnyal tidalk tergalntung paldal jumlalh 

produksi. Aldal altalu tidalk aldalnyal kegialtaln produksi, falktor produksi itu halrus 

tetalp tersedial. Sementalral jumlalh penggunalaln falktor produksi valrialbel 

tergalntung paldal tingkalt produksinyal, malkin besalr tingkalt produksi malka l 

malkin balnyalk falktor produksi valrialbel yalng digunalkaln. 

Pengertialn falktor produksi tetalp daln verialbel, terkalit eralt dengaln 

walktu yalng di butuhkaln untuk menalmbalh altalu menguralngi falktor-falktor 

produksi tersebut. Mesin dikaltalkaln sebalgali falktor produksi tetalp kalrena l 

dallalm jalngkal pendek (kuralng dalr setalhun) susalh untuk ditalmbalh altalu 

dikuralngi. Sementalral buruh dikaltalkaln falktor produksi valrialble kalrena l 

jumlalh kebutuhalnnyal dalpalt disedialkaln dallalm kurun walktu kuralng dalri saltu 

talhun. Dallalm jalngkal Palnjalng (long run) daln salngalt Palnjalng (veri long run) 

semual falktor produksi sifaltnyal falrialbel. Perusalhalaln dalpalt menalmbalh altalu 

menguralngi kalpalsitals produksinyal dengaln menalmbalh altalu menguralngi 

mesin produksi. 

Selalin kegialtaln produksi, dalsalr penetalpaln halrgal sebenalrnyal cukup 

kompleks daln sulit, kital alkaln melihalt balhwal kekomplekaln daln pentingnya l 
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penetalpaln halrgal ini memerlukaln sualtu pendekaltaln yalng sistemaltis, yalng 

melibaltkaln penetalpaln halrgal yalng tepalt. Dallalm straltegi penetalpaln halrgal, 

seoralng produsen halrus menetalpkaln dulu tujualn penetalpalnnyal.5 Tujualn ini 

beralsall dalri perusalhalaln itu sendiri yalng selallu berusalhal menetalpkaln halrgal 

balralng daln jalsal setepalt mungkin. Balnyalk perusalhalaln yalng mengaldalkaln 

pendekaltaln terhaldalp penetalpaln halrgal berdalsalrkaln tujualn yalng ingin 

dicalpalinyal.  

Di dallalm beberalpal kesempaltaln, halrgal juall beberalpal malcalm balralng 

sering dipengalruhi oleh kealdalaln persalingaln yalng aldal. Balralng-balralng dalri 

halsil pertalnialn misallnyal, dijuall dallalm kealdalaln persalingaln murni (pure 

competition). Dallalm persalingaln seperti ini penjuall yalng berjumlalh balnyalk 

alktif menghaldalpi pembeli yalng balnyalk pulal. Balnyalknyal penjuall daln 

pembeli ini alkaln mempersulit penjuall perseoralngaln untuk menjuall dengaln 

halrgal lebih tinggi kepaldal pembeli yalng lalin. Selalin persalingaln murni, dalpalt 

pulal terjaldi kealdalaln persalingaln lalinnyal, seperti : persalingaln tidalk 

sempurnal, oligopoli, daln monopoli.  

Kegialtaln ekonomi, tidalk terlepals dalri peraln palsalr. Palsalr merupalkaln 

peraln spek utalmal dallalm menjallalnkaln sistem perekonomialn. Palsalr aldallalh 

tempalt bertemunyal penjuall daln pembeli untuk melalkukaln tralnsalksi juall beli 

balralng altalu jalsal sesuali dengaln halrgal yalng telalh disepalkalti. Aldalnya l 

mekalnisme palsalr itu terbentuk kalrenal aldalnyal perpaldualn alntalral teori 

 
5 Basu Swastha DH, Irawan, Manajemen Pemasaran Modern, (Yogyakarta : Liberty, 

2008), 241.   
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permintalaln daln teori penalwalraln yalng berjallaln dengaln balik. Dimalnal di 

dallalm palsalr itu halrus berjallaln sebualh persalingaln sehalt, dialntalral kode etik 

yalng aldal dallalm perdalgalngaln, dialntalralnyal yalitu; jujur, talnggung jalwalb, 

tidalk melalkukaln ribal, menepalti jalnji, tidalk melalkukaln penipualn, tidalk talhfif 

(curalng dallalm timbalngaln), tidalk menjelek jelekkaln pedalgalng lalin, tidalk 

menimbun balralng daln hall lalin yalng dalpalt merugikaln oralng lalin.6 

Di eral pertumbuhaln ekonomi yalng relaltif tinggi daln perubalhaln 

lingkungaln yalng cepalt seperti yalng terjaldi di Indonesial salalt ini, disusul 

dengaln malsuknyal palsalr bebals menyebalbkaln pengusalhal halrus secalral terus 

menerus memalntalu palsalr daln menyesualikaln diri terhaldalp perubalhalaln 

palsalr. Pengusalhal kini halrus memikirkaln kemballi misi bisnis daln straltegi 

pemalsalraln merekal secalral kritis. Oleh kalrenal itu sudalh menjaldi kehalrusaln 

balgi seoralng pengusalhal untuk menjallalnkaln altalu membualt straltegi-straltegi 

yalng tepalt algalr dalpalt memenuhi salsalraln efektif, malnaljemen produksi daln 

penetalpaln halrgal yalng dilalkukaln halrus sejallaln dengaln tujualn sertal kealdalaln 

sualtu usalhal. Dimalnal halrus diperhitungkaln jumlalh dalnal yalng tersedial 

dengaln besalrnyal malnfalalt yalng diperoleh dalri kegialtaln malnaljemen yalng 

dijallalnkaln oleh seoralng pengusalhal. Dallalm proses produksi yalng 

menghalsilkaln komoditals berupal balralng, daln dalri halsil produksi tersebut 

kemudialn produsen menetalpkaln halrgal. Penetalpaln halrgal tersebut 

berlalngsung alkibalt aldalnyal mekalnisme halrgal, meskipun dallalm mekalnisme 

 
6 Abdul Rokhim, Ekonomi Islam Perspektif Muhammad Saw. (tugas ahir), (Jember : 

STAIN Jember Press, 2013), 110.   
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halrgal yalng dallalm balhalsal ekonomi dipengalruhi oleh invisible halnd tidalk 

semualnyal bisal dipecalhkaln oleh mekalnisme halrgal di palsalr. Sebab ada 

bagian yang secara umum mekanisme harga tidak memecahkan masalah 

dengan baik, karena menyangkut kepentingan umat yang lebih besar.7 

Bagian-bagian tersebut diantaranya yaitu;  

a. Distribusi pendapatan, 

b. Ketidak sempurnaan pasar 

c. Barang-barang public 

d. Eksternalitas  

e. Makroekonomi 

Berdasarkan pada kegiatan usaha yang terdapat di kecamatan kalisat 

kabupaten jember, dimana terdapat suatu kegiatan usaha pengelolahan 

tembakau yang dikenal dengan tembakau rajangan yang mampu 

memasarkan hasil panen hingga ke luar kota. Dalam kegiatan produksinya, 

pengusaha terkadang masih kesulitan dalam mendapatkan modal pinjaman 

sebagai capital (modal usaha). Sejauh ini dalam kegiatan produksi, 

pengusaha hanya mengandalkan modal pinjaman dari bank swasta yang 

menyediakan produk kredid bagi UMKM. Karena mengandalkan pinjaman 

modal di bank, maka pengusaha merasa kesulitan jika menurut kepada 

kebijakan standar kredit yang masih bergantung pada subjektivitas dan 

 
7 Boediono, Ekonomi Mikro, (Yogyakarta: BPFE Yogyakarta, 1996), 7.   
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objektivitas informasi yang diperoleh. Karna sebab itu, instansi perbangkan 

sulit menentukan standar kredit yang pasti. 8 

Tembakau sangat memberikan peran terhadap perekonomian 

masyarakat di jember. Kabupaten jember memiliki beberapa wilayah yang 

mengusahakan tembakau, Adapun jenis tembakau yang pada umumnya 

ditanam yaitu ada dua jenis diantaranya; tembakau Na’oogos (BNO) dan 

tembakau Vor oogst. Tembakau BNO pada umumnya ditanam di wilayah 

jember bagian selatan dan perusahaan pengekspor tembakau BNO untuk 

cerutu yang biasanya dibuat sebagai pembalut dan pengisi rokok cerutu. 

Sedangkan tembakau VO disebut juga tembakau kasturi biasanya ditanam 

di wilayah jember bagian utara yang hanya dikonsumsi dalam negri sebagai 

bahan baku rokok kretek. Pengelolaan dun tembakau menjadi rokok kretek 

dilakukan oleh industri rokok, seperti PT. Gudang Garam, PT sampoerna, 

dan PT Djarum merupakan pengguna terbesar keroso kasturi. Pabrik rokok 

tersebut menampung semua hasil panen tembakau khususnya mamsyarakat 

kecamatan kalisat. Pabrik-pabrik tersebut sudah mempunyai kwalitas dan 

mutu sesuai dengan kriteria dari masing-masing pabrik, dikecamatan 

kalisat Adapun perwakilan dari pengusaha tembakau kasturi yaitu Gudang 

tembakau H. Mulyono. 

 

 

 
8 Afzalur Rahman, Doktrin Ekonomi Islam, (ter. Soeroyo & Nastangin, Jilid 3), 

(Yogyakarta: Dana 

Bakti Wakaf, 1995), 161. 
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Tabel  1.1 

Data luas area dan produksi tembakau VO kasturi berdasarkan 

kecamatan di Kabupaten jember 

No  Kecamatan  Luas panen (Ha) Produksi (Kw) 

1 Arjasa 396.16 44,32 

2 Jelbuk 416.44 44,20 

3 Sukowono 1,949.00 292,23 

4 Kalisat 1,942.38 291,36 

5 Sumber jambe 650.00 97,50 

6 ledokombo 723.00 115,68 

 

 

Luas panen tembakau kasturi di jember tidak merata dikarenakan 

tembakau kasturi hanya dapat tumbuh dengan baik pada daerah tertentu. 

Wilayah yang sangat cocok untuk penanaman tembakau kasturi salah 

satunya di kecamatan kalisat, tanaman tembakau menjadi tanaman tradisi 

bagi masyarakat kalisat karena sudah menjadi turun-temurun. Sebagian 

besar ilmu bercocok tanam tembakau diketahui dari keluarga. Berdasarkan 

data diatas Kecamatan Kalisat memiliki luas panen 1,942.38 Ha dengan 
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hasil produksi 291,36 Kw. Kecamatan Kalisat memiliki luas panen dan 

produksi tertinggi nomor dua setelah Kecamatan Sukowono  di Kabupaten 

Jember, sehingga kemampuan dalam menghasilkan produk dalam satu 

luasan lahan masih baik dibanding kecamatan lainnya. Tembakau kasturi 

di Kecamatan Kalisat ini daunnya tidak dirajang tapi daunnya ditusuk 

dengan sujen yang terbuat dari bambu. Dalam penyujenan dilakukan 

sebanyak 4-5 lembar tembakau, daun tembakau harus sama ukurannya serta 

tingkat kematangannya.  

B. Identifikasi Masalah 

Berdasarkan latar belakan di atas, maka diperoleh identifikasi masalah 

sebagai berikut 

1. Strategi penetapan harga tembakau ditentukan berdasarkan informasi 

dari pabrik. 

2. Pedagang tembakau memerlukan beberapa strategi supaya sesuai 

dengan ketentuan pabrik. 

C. Rumusan Masalah 

1. Bagaimana strategi penetapan harga tembakau di Gudang H. Mulyo 

Kecamatan Kalisat Kabupaten Jember ? 

2. Bagaimana implementasi strategi penetapan harga dalam meningkatkan 

produktivitas tembakau? 

D. Tujuan Penelitian 

1. Untuk memahami strategi penetapan harga tembakau di Gudang H. 

Mulyo Kecamatan Kalisat Kabupaten Jember. 
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2. Untuk mengetahui implementasi strategi penetapan harga dalam 

meningkatkan produktivitas tembakau 

 

 

E. Manfaat Penelitian 

Dalam sebuah penelitian tentu diharapkan memiliki beberapa 

manfaat yang diperoleh dari suatu penelitian sebagai bentuk aplikasi dari 

hasil penelitian. Manfaat penelitian berisi tentang kontribusi apa yang 

diberikan setelah selesai melakukan penelitian. Manfaat penelitian dapat 

bersifat teoritis maupun praktis.9 

Penelitian inidiharapkan dapat memberikan manfaat sebagai 

berikut: 

1. Dari segi teritis 

a. Menjadi bahan teoris yang berguna dalam kepentingan karya ilmiah 

berbentuk jurnal atau skripsi  

b. Diharapkan dapat memberikan informasi dan meningkatkan 

pengetahuan khususnya tentang strategi penetapan harga tembakau 

c. Diharapkan dapat memberikan kontribusi atau sumbangan 

pemikiran kepada akademis maupun jurusan pengembangan 

masyarakat Indonesia tentang strategi penetapan harga  

2. Secara praktis  

 
9 Ibid., 90.  
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a. Bagi Peneliti, dengan dilakukannya penelitian ini diharapkan 

mampu menambah pengetahuan serta mampu menambah wawasan 

tentang strategi penetapan harga tembakau di masyarakat umum. 

b. Bagi perguruan tinggi Universitas Nurul Jadid Paiton Probolinggo 

khususnya  Program Studi Ekonomi Syariah semoga dapat menjadi 

rujukan bagi calon peneliti yang melakukan penelitian dengan kajian 

yang sama dan menambah Pustaka dikampus Universitas Nurul 

Jadid Paiton Probolinggo 

c. Bagi mahasiswa, dari hasil penelitian ini semoga dapat bermanfaat 

dalam mengembangkan pengetahuan mengenai strategi penetapan 

harga dan dapat dijadikan referensi bagi mahasiswa yang kajian 

teorinya sama. 

F. Devinisi Konsep 

1. Strategi penetapan harga 

Harga merupakan elemen penting dalam strategi pemasaran dan 

harus senantiasa dilihat dalam hubungannya dengan strategi pemasaran. 

Harga berinteraksi dengan seluruh elemen lainnya dalam bauran 

pemasaran untuk menentukan efektivitas dari setiap elemen dan 

keseluruhan elemen. Tujuan yang menuntun strategi penetapan harga 

haruslah merupakan bagian dari tujuan yang menuntun strategi 

pemasaran secara keseluruhan. Oleh karena itu tidaklah benar bila harga 
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dipandang sebagai elemen yang mandiri dari bauran pemasaran, karena 

harga itu sendiri adalah elemen sentral dalam bauran pemasaran.10 

Harga merupakan komponen yang berpengaruh langsung terhadap 

laba perusahaan. Tingkat harga yang ditetapkan mempengaruhi 

kuantitas barang yang dijual. Selain itu secara tidak langsung harga juga 

mempengaruhi biaya, karena kuantitas yang terjual berpengaruh pada 

biaya yang ditimbulkan dalam kaitannya dengan efisiensi produksi. 

Oleh karena itu penetapan harga mempengaruhi pendapatan total dan 

biaya total, maka keputusan dan strategi penetapan harga memegang 

peranan penting dalam setiap perusahaan. 

Sementara itu dari sudut pandang konsumen, harga seringkali 

digunakan sebagai indikator nilai bilamana harga tersebut dihubungkan 

dengan manfaat yang dirasakan atas suatu barang atau jasa. Nilai (value) 

dapat didefinisikan sebagai rasio antara manfaat yang dirasakan dengan 

harga. Dengan demikian pada tingkat harga tertentu, bila manfaat yang 

dirasakan konsumen meningkat, maka nilainya akan meningkat pula. 

Seringkali pula dalam penentuan nilai suatu barang atau jasa, konsumen 

membandingkan kemampuan suatu barang atau jasa dalam memenuhi 

kebutuhannya dengan kemampuan barang atau jasa substitusi. 

2. Peningkatan produktivitas 

 
10 Afzalur Rahman, Doktrin Ekonomi Islam, (ter. Soeroyo & Nastangin, Jilid 3), 

(Yogyakarta: Dana 

Bakti Wakaf, 1995), 162. 
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Peningkatan produksi digunakan untuk prioritas tujuan penerimaan 

devisa (ekspor), pemenuhan kebutuhan bahan baku industri dalam 

negeri dan substitusi impor. Kondisi ini membuat upaya perlindungan 

dan pemberdayaan petani sangat diperhatikan oleh pemerintah. 

Perlindungan petani adalah segala upaya untuk membantu petani dalam 

menghadapi permasalahan kesulitan memperoleh prasarana dan sarana 

produksi, kepastian usaha, risiko harga, kegagalan panen, dan 

perubahan iklim. Selanjutnya, pemberdayaan petani adalah segala 

upaya untuk meningkatkan kemampuan petani untuk melaksanakan 

usaha tani yang lebih baik melalui pendidikan dan pelatihan, 

penyuluhan dan pendampingan, konsolidasi dan jaminan luasan lahan 

pertanian, teknologi dan informasi serta penguatan kelembagaan petani. 

Perlindungan dan pemberdayaan tersebut bertujuan untuk 

mengembangkan varietas dan varian produk. Pengembangan ini 

diharapkan mampu mempertahankan produk sebagai komoditas ekspor 

andalan, dan mampu memberikan pendapatan kepada pelakunya. 

Karena itu, untuk mencapai pengembangan tersebut dukungan perhatian 

diberikan oleh pemerintahan bagi industri dari hulu sampai hilir. 

Perhatian ini merupakan usaha untuk melakukan penyelamatan 

penerimaan negara dan penyerapan tenaga kerja yang besar. 

Aspek teknis pertanian seperti penjelasan di atas menunjukkan 

tembakau adalah tanaman pertanian yang ditanam, dipelihara dan 

dipanen lalu dijual oleh petani sebagai salah satu komoditas pertanian 
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yang menguntungkan. Namun, tembakau menjadi pelik ketika 

dihubungkan dengan produk olahannya yaitu rokok. Industri rokok 

Indonesia memiliki kekhasan dan keunikan tersendiri dan telah diakui 

dunia atau telah menjadi bagian dari warisan budaya kita (national 

heritage). Hal ini yang membuat pro-kontra rokok dengan segala atribut 

sosial, ekonomi, dan kulturalnya serta terutama persoalan dampak 

kesehatan dan moralitas. Pro-kontra ini berujung pada dua aspek, yaitu 

ekonomi dan kesehatan. 

G. Penelitian Terdahulu 

Penelitian terdahulu adalah penelitian yang pernah dilakukan oleh 

peneliti lain yang berkaitan dengan judul penelitian yang sedang dibahas 

untuk dijadikan perbandingan dan masukan mengenai fokus penelitian yang 

sedang dilakukan oleh peneliti, hasil penelitian tersebut antara lain:  

1. Jurnal internasional karya Nur Hazirah MdLudin, ShriDewi Applanaidu dan 

Hussin Abdullah Yang berjudul “An Econometric Analysis of Natural 

Rubber Market In Malaysia” yang menyimpulkan bahwa ada banyak faktor 

yang mempengaruhi persamaankaret alam. Produksi tergantung pada tren 

waktu, karet alam hektar dan karet alam produksi dengan tertinggal 1 tahun. 

Karena itu, penting untuk produsen untuk bekerja di lahan tidur. Ini akan 

menambah produksi karet yang bisa disadap. Insentif pemerintah juga harus 

disediakan sebagai upaya untuk membantu petani kecil.11 Harga dunia dan 

 
11 Nur Hazirah MdLudin, An Econometric Analysis of Natural Rubber Market In Malaysia, 

(Department of Economics and Agribusiness, School of Economics, Finance &Banking, College of 

Business), (Malaysia : Universiti Utara Malaysia, 2016), 36   
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stok domestik adalah dua variabel yang signifikan dalam persamaan harga 

domestik. Ketika harga dunia meningkat, harga domestik akan ikut 

meningkat. Ini akan menguntungkan petani kecil. Namun, penting untuk 

ditingkatkan produktivitas karet alam sebagai salah satu penunjang untuk 

memastikan daya saing karet alam di pasar. Akhirnya, harga dunia dengan 

lagged dan harga minyak mentah adalah indikator penting dalam persamaan 

harga dunia.  

Persamaan jurnal di atas dengan proposal yang penulis buat yaitu 

sama-sama membahas masalah penetapan harga dalam kasus produk 

perkebunan yang secara kebetulan juga dipengaruhi oleh harga 

internasional produk tersebut. Perbedaannya adalah terletak pada objek 

yang diteliti dan penelitian terdahulu menganalisis pada diskriminasi harga 

dalam jual beli sedangkan peneliti ini berfokus pada strategi penetapan haga 

dalam meningkatkkan produktivitas tembakau. 

2. Yudhanta Marga Anuraga (Universitas Sebelas Maret Surakarta) Judul 

Skripsi : Strategi Penetapan Harga Dalam Upaya Meningkatkan Penjualan 

Pada Perusahaan Sepatu Bakti Surakarta. Perusahaan sepatu BAKTI pada 

mulanya menerapkan beberapa macam strategi harga, diantaranya adalah 

strategi harga ganjil, leader pricing atau pemimpin harga, harga prestis, 

diskon dan bundling. Akan tetapi saat ini perusahaan sepatu BAKTI hanya 

menetapkan strategi harga menggunakan strategi harga bundling, harga 

rendah dan diskon. Seiring perkembangannya, perusahaan sepatu BAKTI 

dalam pelaksanaan strategi harga tentu saja mengalami hambatan-hambatan 
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dan kendala sehingga dibutuhkan usaha untuk mengatasinya. Usaha 

tersebut dilakukan untuk mencapai tujuan perusahaan yaitu mencari 

keuntungan atau laba. Untuk dapat mengambil keuntungan dan 

menghindari kerugian yang terlalu besar maka perusahaan sepatu BAKTI 

harus meningkatkan mutu dari strategi harga yang diterapkan.  

Persamaan denga napa yang diteliti terletak pada studi kasus tentang 

strategi penetapan harga, namun perbedaannya adalahter letak pada metode 

yang dugunakan peneliti terdahulu menggunakan penelitian kuantitatif 

namun peneliti ini menggunakan penelitian kualitatif. 

3. Ahmad afifuddin, ‘strategi penetapan harga jual beli batu bata di desa 

petempuran kecamatan kalisat kabupaten jember (Skripsi, Institut Agama 

Islam Negeri  Jember)”12  

Pada penelitian ini metode yang digunakan adalah menggunakan 

pendekatan kualitatif dengan jenis penelitian bersifat deskripif. Peneliti 

menggunakan deskriptip serta mengambil jenis penelitian lapangan agar 

peneliti dapat melakukan pengamatan secara langsung di lapangan. 

Hasil dari penelitian ini adalah berdasarkan teori tentang strategi penetapan 

harga maka hasil yang diperoleh dari penelitian ini bahwa strategi yang 

digunakan dalam menetapkan harga jual batu bata adalah menggunakan 

strategi penetapan harga berdasarkan pesaing dan biaya berdasarkan teori 

tentang faktor-faktor yang mempengaruhi dalam penetapan harga. 

 
12 Ahmad Afifudin, “Strategi Penetapan Harga Jual Beli Batu Bata Di Desa Patempuran 

Kecamatan Kalisat Kabupaten Jember” (Skripsi), (jember : Institut Agama Islam Negeri  Jember), 

87 
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Persamaan penelitian terdahulu dengan penelitian ini terletak pada 

metode penelitiannya dan sama-sama membahas tentang strategi penetapan 

harga, dan yang membedakan terletak pada objek pembahasannya, yang 

dibahas dalam penelitian terdahulu yaitu strategi penetapan harga 

berdasarkan pesaing, namun objek yang peneliti ini bahas yaitu 

implementasi strategi penetapan harga dalam meningkatkan produktivitas. 

4. Muhammad gofurul Mahfud, “praktek jual beli tembakau melalui 

tengkulak di desa mojosari kecamatan banjarsari kabupaten temanggung 

jawa tengah (2021)”13 penelitian ini menggunakan jenis kualitatif. 

Pendekatan yang dilakukan ini menggunakan pendekatan yuridis empiris 

yang bersifat deskriptif. Sumber data pada penelitian ini menggunakan data 

primer yaitu sumber yang berasal dari responden, baik melalui wawancara 

maupun data lainnya. 

Persamaan penelitian terdahulu dan penelitian ini adalah metode 

penelitian yang menggunakan kualitatif, namun perbedaannya adalah, 

pembahasan yang dibahas oleh peneleti terdahulu yaitu praktek jualbeli 

tembakau melalui tengkulak, namun yang peneliti ini bahas yaitu mengacu 

kepada implementasi strategi penetapan harga dalam meningkatkan 

produktivitas tembakau. 

5. Tati urrokhmah “strategi penetapan harga dalam meningkatkan volume 

penjualan pada kayla fashion serba 35 prowokerto” hasil penelitian ini 

 
13 Muhammad gofurul Mahfud, praktek jual beli tembakau melalui tengkulak di desa 

mojosari kecamatan banjarsari kabupaten temanggung jawa tengah  (jawatengah : 2021), 7 
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menunjukkan bahwa harga merupakan satu-satunya unsur bauran 

pemasaran yang memberikan pemasukan atau pendapatan bagi perusahaan. 

Dari sudut pandang pemasaran, harga merupakan satuan moneter atau 

ukuran lainnya yang ditukarkan agar memperoleh hak kepemilikan atas 

penggunaan suatu barang atau jasa.14 

Persalmalaln peneliti terdalhulu dengaln peneliti ini aldallalh objek 

pembalhalsalnnyal yalitu membalhals tentalng straltegi penetalpaln halrgal, daln 

perbedalalnnyal terletalk paldal metode penelitialn, penelitialn terdalhulu 

menggunalkaln metode kualntitaltif, daln peneliti ini menggunalkaln metode 

penelitialn kuallitaltif. 

6. Albdullalh Alzzalm Al. Halris “straltegi penetalpaln halrgal dallalm meningkaltkaln 

volum penjuallaln paldal mini malrket muslim maldhalni malrt ” Penelitialn ini 

dilaltalrbelalkalngi oleh permalsallalhaln yalng terkalit dengaln melihalt aldalnyal 

perbedalaln halrgal yalng terjaldi alntalral minimalrket Muslim Maldalni Malrt 

dengaln Minimalrket 212 Malrt, daln Minimalrket Kital Malrt. Paldalhall pesaling 

utalmal dalri minimalrket Muslim Maldalni Malrt dallalm palngsal palsalr syalrialh 

aldallalh minimalrket 212 Malrt, daln minimalrket Kital Malrt. Perbedalaln halrga l 

yalng terjaldi relaltif tinggi, salmal balhkaln lebih rendalh dalri Minimalrket 

syalrialh lalinnyal.15  

 
14  Tati Urrokhmah S.E., Strategi Pentapan Harga Dalam Meningkatkan Volume Penjualan 

Pada Kayla Fashion Serba 35.000 Prowokerto, (Prowokerto:2018) , 10 
15 Abdullah Azzam A. Haris., Strategi Penetapan Harga Dalam Meningkatkan Volume 

Penjualan Pada Minimarket Muslim Madani Mart Taman Karya Pekanbaru Menurut Ekonomi 

Syariah, (Pekanbaru: 2020), 5-6   
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Persalmalaln peneliti terdalhulu dengaln peneliti ini aldallalh objek daln 

metode penelitialn yalng menggunalkaln metode kuallitaltif daln sumber daltal 

yalng digunalkaln menggunalkaln daltal primer yalitu mendalpaltkaln daltal secalral 

lalngsung melallui walwalncalral dalri responden, perbedalaln dalri peneliti ini 

dengaln peneliti terdalhulu terletalk paldal kaljialn teori, yalng dilalkukaln oleh 

peneliti terdalhulu yalitu straltegi penetalpaln halrgal dallalm meningkaltkaln 

volum penjuallaln, sedalngkaln yalng dikalji dallalm peneliti ini aldallalh 

implementalsi straltegi penetalpaln halrgal dallalm meningkaltkaln produktivitals. 

BAlB II 

KAlJIAlN PUSTAlKAl 

A. Straltegi Penetalpaln Halrgal 

Pengertialn halrgal balnyalk dihubung-hubungkaln dengaln beberalpal hall, 

tetalpi semual beralwall dalri hall-hall yalng sederhalnal yalng tidalk dipalhalmi 

oleh malsyalralkalt. Malksudnyal balhwal balnyalk yalng belum memalhalmi 

mmalknal halrgal, wallalupun konsepnyal cukup mudalh didefinisikaln 

dengaln istilalh umum. Beberalpal konsep yalng salling berkalitaln dallalm 

teori ekonomi yalitu: halrgal (price) daln nilali (utility). Nilali aldallalh ukuraln 

kualntitaltif bobot sebualh produk yalng dalpalt ditukalrkaln dengaln produk 

lalin. Sedalngkaln malnfalalt altribut sebualh balralng yalng mempunyali 

kemalmpualn untuk memualskaln keinginaln. Berdalsalrkaln dalri uralialn-


