BAB V

PENUTUP

Kesimpulan

Berdasarkan penelitiarganZQJTdah dilakukan oleh penulis mengenai

strategi pemas@oﬁux ungan SWalam meningkatkan minat

nasabah; maka dap
Fn@yai 4 dalam
kan@et (lokasi)

trategi promosi.

at gat tinggi

aratwang sangat

P
Setel%is menari esim ul\nﬁﬁg pengaruh produk
ARG

mencoba memberikan saran yang mungkin bermanfaat, antara lain:

tabungan Siummat minat nasabah, maka penulis

1. Harus lebih giat lagi dalam mempromosikan dan melakukan
sosialisasi kepada masyarakat yang lebih luas, terutama diluar daerah
Tanjung sendiri dengan cara pemasaran yang modern sehingga tidak

ada kesalahan pemahaman terhadap BMT Tanjung Paiton.
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2. Memberikan inovasi baru terhadap produk-produknya, agar produk
selain tabungan Siummat juga meningkatkan peminatnya.

3. Meningkatkan kualitas pelayanan nasabah, agar masyarakat lebih
atusias dalam membuka rekening tabungan Siummat di BMT Tanjung

Paiton.

Demikian y/? NS)enNs&nyaigan dan penulis sadar akan

empurna. Penulis juga

a@paya agar bisa

erensi g berkenaan

enl’@tkan minat

* {1



