BAB V

PENUTUP

A. Kesimpulan

Berdasarkan hasil uraian mengenai hasil penelitian yang peneliti lakukan
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Dari hasil penelitian diatas dapat juga disimpulkan bahwa akibat dari
harga yang diberikan perusahaan ini berkualitas baik tapi dan lebih ringan dalam

pembayaran. Perusahaan ini menggunakan 2 sistem yaitu cast dan tempo cast jadi
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dengan ini pembeli lebih ringan dalam pembayarannya yang 2 sistem pembayaran
tersebut sudah terkonsep melalui pembentukan strategi pemasaran. Dengan
demikian strategi pemasaran sangat menarik konsumen untuk membeli rumah

impian dan dapat meningkatkan volume penjualannya.

2. Adapun kelebihan dan kek SnsNgl enjualan ialah :
a. Kelebihan F(ip jualan adalah rz?kan dan menawarkan

@ memiliki sejumlah
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prod ra tek G '

Berdasarkan . nell uka erum Bahari Residence

lu %.&(masukan untuk meningkatkan

strategi penjualan dan memberikan saran-saran yang bertujuan untuk kebaikan dan

ada beberapa halyang per

kemajuan penjualam di Perum Bahari Residence ialah sebagai berikut:

1. Pihak Bahari Residence berusaha agar senantiasa memberikan pelayanan dengan

sungguh-sungguh serta semangat dalam hal mempromosikan penjualan unit
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perumahan, terutama dalam strategi promosi penualan agar mendapatkan
ketertarikan konsumen.

. Disarankan untuk terus mengasah kemampuan team marketing terutama dalam
pembentukan strategi penjualan dan terus melakukan inovasi mengikuti

perkembangan zaman terkait dggarma romosi dan sebagainya.
ot Liga

yang terkait bdan ikut mengembangkan
idence:

*
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