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BAlB V 

PENUTUP 

A. Kesimpulaln 

Berdalsalrkaln pembalhalsaln ya lng telalh penulis lalkukaln mengenali Straltegi Pemalsalraln 

Terhaldalop Persalingaln Usalhal Ikaln Koi Toko Alr Royalh Persepektif Ekonomi Islalm dalpalt 

dialmbil kesimpulaln mengenali peneralpaln toko Alr Royalh dallalm menghaldalpi persalingaln 

usalhalnyal daln kendallal-kendallal yalng aldal di toko Alr Royalh sebalgali berikut : 

1. Straltegi pemalsalraln yalng diteralpkaln oleh toko Alr Royalh dallalm mempertalhalkaln 

persalingaln usalhalnya l meliputi menjalgal kuallitals balik penjalgalaln tubuh, fisik, malkaln daln 

walrnal kulit. Selalnjutnyal pelalyalnaln dimalnal ini salngalt penting dimalnal pemualsaln 

konsumen tergalntung paldal pelalya ln yalng di berikaln setialp toko, selalnjutnyal halrgal 

dimalnal halrgal ini salngalt berpengalruh dallalm pemalsalraln kalrnal palsalraln ikaln koi bedal 

dengaln penjulaln pokok daln terkalhir dallalm promosi dimalnal di toko Alr Royalh dallalm 

mempromosikaln usalhalnyal bedal dengaln toko lalinnya l dimalnal toko Alr Royalh 

mengaldalkaln pengelompokaln dimalnal terdiri dalri 12 kolompok setialp kelompok aldal 1 

ketual ya lng malnal nalntinyal mempermudalh konsumen ya lng aldal di lualr kotal Jember, toko 

Alr Roya lh jugal promosi di medial sosiall seperti falcebook daln whaltsalpp kebalnya lkaln palra l 

pembeli sekitalr Balnyuwalngi daln Blitalr kalrenal disalnal tempalt bialsalnyal dibualt untuk 

perkonteksaln. Daln jugal hall ini dibuktikaln dengaln walwalncalral pembeli yalng merals puals 

setelalh melalkukaln pembelialn di toko Alr Royalh kalrnal kuallitals daln halalrgal salngalt 

memualskaln.  

2. Kendallal-kendallal dallalm menghaldalpi persalingaln usalhal ikaln koi di toko Alr Roya lh daln 

solusinyal meliputi malsallalh pengirimaln dimalnal terkaldalng aldal palral konsumen yalng 
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memintal untuk di kirim lalngsung ke rumalhnyal bialsalnyal ini dalri lualr kotal Jember kalrna l 

tidalk mungkin menggunalkaln JNT altalu sejenisnyal dallalm pengirimaln dihalwaltirkaln talkut 

malti sebelum di tibal di allalmalt tuju jaldi solusi dalri toko Alr Roya lh menggunalkaln gojek 

altalu kalrwalya ln yalng sialp untuk mengalntalr ikaln koi ya lng telalh di pesaln oleh konsumen 

altalu menggunalkaln pengelompokaln ya lng sudalh  ditentukaln oleh toko Alr Royalh dimalna l 

pengelompokaln ini untuk mempermudalh konsumen yalng aldal dilualr kotal Jember bialyal 

pengirimaln  di lualr kotal seperti Bondowoso daln lumaljalng sekitalr 20aln menggunalkaln 

kalrwalya ln sendiri daln untuk sekitalr Situbondo, Propolinggo daln Mallalng sekitalr 50aln,  

selalnjutnyal malsallalh kuralngnya l tempalt bualt bibit daln kuralngnyal kolalm di toko Alr 

Royalh. Balnyalk ikaln koi di Toko Alr Royalh membualt palral kalrya lwaln daln pemilik toko 

Alr Royalh kebingungaln dallalm mengaltalsinya l solusi dalri toko Alr Royalh menyewal salwalh 

tetalnggal talpi ini terkaldalng menyebalbkaln rugi paldal toko Alr Roya lh kalrnal sewal salwalh 

tidalklalh muralh di kallalngaln palral desal petalni jaldi keuntungaln ya lng didalpalt oleh toko Alr 

Royalh tidalk sepaldaln talpi halnya l itu itu solusi terbalik kalrnal malsih kuralngnyal tempalt di 

toko Alr Royalh. 
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B.  Salraln 

1. Balgi toko Alr Royalh Desal Dalwuhaln Malngli 

Peneralpaln straltegi pemalsalraln yalng diteralpkaln toko Alr Royalh sudalh balgus sehingga l 

balnya lk pesaling ya lng minder paldal toko Alr Royalh aldal beberalpal hall perlu 

2. Balgi Pesaling 

Sebaliknya l palral pesaling memperbaliki straltegi pemalsalraln seperti yalng dilalkukaln toko Alr 

Royalh dimalnal dallalm promosi toko Alr Royalh yalng malnal sesuali dengaln pengelompoka ln 

sesuali kotal sehinggal malmpu menalrik minalt palral konsumen. Dengaln itu toko palral 

pesaling malmpu bertalrung lebih unggul dallalm menghaldalpi persalingaln usalhal. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


